
¿Como ha cambiado el mundo comercial en los últimos años?  

¿Cómo es el nuevo cliente?  

¿Qué competencias de un comercial son más valoradas hoy por las empresas?  

Con el auge del e-commerce, ¿es internet un aliado o un enemigo de las redes de venta?  

¿Ha cambiado el marketing digital el enfoque de las redes de venta?   

¿Cuál debe ser el perfil del comercial actual?  

¿En las empresas, el capítulo dedicado a la formación comercial ha crecido o decrecido en estos últimos años

Por ser socio de ENACTIO, te invitamos a este desayuno de trabajo en el que Pepe Monfort, Director de Equipos

Comerciales, nos hablará de los siguientes puntos:

        ¿La demanda viene desde la dirección general, RR HH o desde la propia red comercial?

LA EVOLUCIÓN DEL MODELO COMERCIAL

Miércoles, 9 de febrero de 2022

09:00 a 10:30h

PEPE MONFORT

Dirección de Equipos Comerciales

Toda una vida dedicada al mundo comercial, al marketing y

a la docencia a profesionales en escuelas de negocios.

28 años en el Grupo Osborne
Experto en la dirección de equipos comerciales. 

Diseño del RTM y desarrollo de marcas como Red Bull,

Seagrams, Monster, Nordé

Desayuno de trabajo

Sala Enactio

Cámara de Comercio de Castellón

www.enactio.com

QUIERO ASISTIR

El aforo es limitado y se establecerán las medidas de seguridad y prevención Covid-19

Más información:
Enactio – Cámara de Comercio de Castellón
Avda. Hermanos Bou, 79
info@enactio.com
964 356 500

https://www.camaracs.es/formulario-inscripcion-evento-desayuno-redes-comerciales-esic/

