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Son muchas las preguntas alrededor de las ventas que se repiten dia a dia los gerentes y directores
comerciales de las empresas:

e ¢;Tengo bien dimensionado el equipo comercial?

e (Esta bien orientada su actividad?

e (Estan bien marcados los objetivos?

Para arrojar luz a todas estas dudas, ACTIVA VENTAS nos presentara el "ESTUDIO DE GESTION DE
DEPARTAMENTOS COMERCIALES". Este estudio se ha realizado a nivel nacional con la participacion de 249
directores comerciales, cuyas conclusiones nos presentaran en este desayuno.

"Kam Champion, el perfil mas solicitado"

Doroteo Gonzalez nos hablard de la importancia del Key Account Manager en las companias y como
asegurar el éxito en las cuentas clave de las companias.

DOROTEO GONZALEZ

D Diplomado en Ciencias Empresariales por la Universidad de Valladolid.
- Desde 1994 hasta la actualidad como Consultor Formador. Director Técnico Programa
== CEKAM. Docente GESCO. Docente y Tutor PSDV.
Actualmente es Chief Knowledge Officer (CKO) Area Gestiébn Comercial en Industrial
Marketing Centre (IMC)
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