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En el mundo globalizado de hoy, la negociación internacional es una habilidad crucial para el éxito en los
negocios. Las diferencias culturales juegan un papel fundamental en cómo se desarrollan las negociaciones:
desde la manera de saludar hasta la toma de decisiones y la gestión de conflictos, cada cultura tiene sus propias
normas y expectativas.
En este taller descubrirás técnicas clave y los errores más comunes en la negociación internacional, con ese
enfoque en estrategias efectivas para diferentes culturas y mercados. 
Dirigido a empresarios y profesionales que buscan triunfar en el ámbito internacional, el objetivo es proporcionarles
herramientas prácticas para adaptarse a diversas situaciones y culturas, mejorando así su capacidad para
lograr acuerdos beneficiosos y duraderos en un entorno internacional.

PROGRAMA

NEGOCIACIÓN INTERNACIONAL: ESTRATEGIAS Y TRAMPAS

WORKSHOP EMPRESARIAL 

Enactio- Club de Negocios 
Cámara de Comercio de Castellón  

Av Hermanos Bou, 79 
Castelló

Tel 964 35 65 00
info@enactio.com www.enactio.com

PLATAFORMA INTERNACIONALIZACIÓN 

12:00h - Apertura | Joaquín Andrés, Responsable del Área de
Internacionalización de la Cámara de Comercio de Castellón.

12.05h - Lydia García Sanahuja, CEO de Always ON Commercial
Consulting

Fundamentos de negociación internacional
Estrategias avanzadas de negociación
Navegando entre desafíos comunes: identificación y resolución de
malentendidos culturales
Integración y aplicación práctica

       
13.15h - Coloquio.

13.30h - Aperitivo networking.

JULIOJULIO
12:00H - 14:00H
Sala Enactio/ Cámara de Comercio de Castellón 
Asistencia gratuita | exclusivo socios  

ALWAYS ON es un proyecto nacido de la pasión y la vocación de Lydia García Sanahuja por compartir su amplia experiencia y
conocimientos acompañando a empresas y organizaciones en su desarrollo profesional. Cuenta con una trayectoria profesional de 30
años en comercio internacional dejando su huella en más de 70 mercados, abarcando desde Europa Central hasta Oriente Medio. Su
expertise incluye ventas, márketing, branding, gestión de equipos y el entorno digital.

https://www.camaracs.es/formulario-inscripcion-negociacion-internacional/

