
Tras casi dos años de bloqueo comercial, Argelia levantó hace dos años todas las restricciones para el comercio exterior
con España. Desde entonces, la recuperación de los intercambios comerciales ha sido significativa. Las exportaciones de
Castellón a Argelia superaron los 145 millones de euros en 2025, con especial presencia de sectores como fritas y
esmaltes, productos químicos, suministros industriales, maquinaria industrial y agroindustria. Este nuevo escenario está
generando oportunidades comerciales que las empresas de Castellón ya están empezando a aprovechar. Por ello, desde
Club Enactio organizamos esta jornada B2B presencial dedicada al mercado argelino, en la que las empresas participantes
podrán mantener una reunión individual con un experto con amplia experiencia, oficina propia en Argel y presencia directa
en el Norte de África.

Una sesión práctica y personalizada dirigida a identificar oportunidades reales de negocio para tus productos o servicios,
conocer las claves actuales para acceder y operar en el mercado argelino, contrastar tu estrategia comercial y resolver
dudas sobre el mercado, así como valorar el potencial de tu empresa en Argelia antes de abordar nuevas acciones
comerciales y la posibilidad de participar en la misión comercial que está organizando Cámara Castellón del 30 de
noviembre al 3 de diciembre. 

Si tu empresa ya trabaja con Argelia o está valorando este mercado como próximo destino de internacionalización, esta sesión
es para ti. 

PLAZAS LIMITADAS - Las reuniones se asignarán por orden de inscripción y disponibilidad horaria.
       Café-networking de bienvenida en la recepción.

RESERVAR PLAZA

Conecta con oportunidades reales en Argelia

 Reuniones B2B con TU EXPERTO

ALFONSO TAPIA

Enactio- Club de Negocios 
Cámara de Comercio de Castellón  

Av Hermanos Bou, 79 
Castelló

Tel 964 35 65 00
info@enactio.com www.enactio.com

09:00 - 17:00 HORAS 2020 OCTUBREOCTUBREOCTUBRE

PLATAFORMA INTERNACIONALIZACIÓN 

Sala Enactio/ Cámara de Comercio de Castellón
Asistencia gratuita | exclusivo socios  

Nuestro experto

Alfonso Tapia es CEO de Omnicrea, consultora con más de 12 años de experiencia especializada en
el desarrollo de negocios entre España, Europa y el Norte de África. Con oficinas y equipos locales
en Mauritania, Marruecos, Argelia, Túnez y Egipto, acompaña a las empresas en la identificación de
oportunidades, prospección de mercados y búsqueda de socios y clientes.
Omnicrea actúa además como antena oficial de organismos de promoción exterior como IVACE+i,
ASTUREX, Aragón Exterior e IPEX Castilla-La Mancha, y colabora con Cámaras de Comercio y
asociaciones empresariales.

https://forms.zohopublic.eu/camaracomerciocastellon/form/ConectaconoportunidadesrealesenArgelia/formperma/F571548NlZo8eq3Rqq9mAV4yEwEqDtWrbasnGr5q2rc
https://forms.zohopublic.eu/camaracomerciocastellon/form/ConectaconoportunidadesrealesenArgelia/formperma/F571548NlZo8eq3Rqq9mAV4yEwEqDtWrbasnGr5q2rc
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